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Le financement des projets : un obstacle p j
considéré comme majeur pour la création 

ou la  reprise d’entreprise

– 31 % des Français déclarent avoir envie de créer leur 
t i (IFOP dé b 2008)propre entreprise (IFOP décembre 2008)

– Le manque de moyens financiers peut-il les en 
empêcher?empêcher?

– Quelles solutions ? Comment financer son projet ?

Une équipe de professionnels pour trouver des 
solutions avec vous…
Anne MEDOC – Société GénéraleAnne MEDOC Société Générale 
Yves DERRIEN– Oseo
Eric BOUZENARD – Centre Manche Initiative
E l VIRETTE EURL Eli b th CEmmanuel VIRETTE – EURL Elisabeth Courses 



Un élément clé : votre plan d’affairesUn élément clé : votre plan d affaires

Le plan d’affaires : un document de présentation de votre projetLe plan d affaires : un document de présentation de votre projet

• Une présentation générale du projet et du créateur (concept, marché, 
clientèle )clientèle…)

• un document vendeur permettant de solliciter des partenaires

i l t t t t l d t fi i…incluant notamment tous les documents financiers

• Plan de financement : le financement de votre projet est-il équilibré ?
• Compte d’exploitation : votre projet est-il rentable face au potentiel du 

marché ?
• Plan de trésorerie : votre projet est-il rémunérateur dès les premiers mois?



Qu’est ce qu’un plan de financement ?Qu est ce qu un plan de financement ?

BESOINS RESSOURCES 

I bili ti i ll A t l it l- Immobilisations incorporelles

- Immobilisations corporelles

- Apport personnel ou capital

- Crédit à moyen ou long terme

- BFR - Crédit à court terme (escompte, 
dailly, affacturage…)

TOTAL TOTALTOTAL TOTAL

Les immobilisations : patrimoine de l’entreprise

Le besoin en fonds de roulement : une somme d’argent à 
avancer avant de faire du Chiffre d’affaires, pour faire du Chiffre 
d’affaires



La question desLa question des 
apports personnels/ du capital

• Pourquoi est-il difficile de créer une entreprise sans• Pourquoi est-il difficile de créer une entreprise sans 
apport personnel ?

- Le taux d’apport attendu par les banques est variable- Le taux d apport attendu par les banques est variable
- Les dispositifs bancaires financent aussi les besoins                        
immatériels du démarrage (PCE)

• Quelques éléments sur le capital d’une société

- Fixer librement le capital d’une société
- Qu’appelle-t-on un compte courant d’associé ?pp p



Obtenir un prêt bancaire : 
t d ivotre dossier

Le réseau d’accompagnement à la création d’entreprise peut vous 

Obtenir un emprunt bancaire : une procédure à respecter…

aider à monter votre dossier

- Un rendez-vous
- Un dossier 

àLes documents et informations à fournir

- L’adéquation homme projetq p j

- Plan de financement : recensement des besoins et ressources 
financières du projet

- Compte d’exploitation : projection des revenus et des charges

- Plan de trésorerie : reflet du fonctionnement du compte bancairep

- Comptes sociaux des 3 dernières années pour la reprise 
d’entreprises



L t d éditLes types de crédit

Les crédits à moyen et long terme

- Prêts bancaires
- PCE- PCE
- Crédit-bail et location financière avec option d’achat

Les crédits de trésorerie

- Anticiper les besoins de trésorerie

- Les outils de financement de la trésorerie : découvert, 
escompteescompte…



Le PCE

Qui peut en bénéficier?

Le PCE

Q p

Les entreprises en création (- de 3 ans) et les rachats de fonds de 
commerce. Le montant total de l’investissement doit être inférieur à 
45 000 €45 000 €.

Quel est son montant?

Entre 2 000 et 7 000 € Il doit être obligatoirement accompagnéEntre 2 000 et 7 000 €. Il doit être obligatoirement accompagné 
d’un prêt bancaire à moyen ou long terme dont le montant est au 
minimum égal à 2 fois celui d’un PCE.

éQuelles sont ses caractéristiques?

Le PCE finance en priorité les besoins immatériels de l’entreprise. 
La durée du prêt est fixée à 5 ans avec un différé deLa durée du prêt est fixée à 5 ans avec un différé de 
remboursement de 6 mois et il est sans garantie ni caution.

A qui s’adresser?

Réseau bancaire ou organismes délégataires.



Les garantiesLes garanties

Les sûretés personnelles
- Le cautionnement 

L û é é llLes sûretés réelles
- Le nantissement : sur fonds de commerce ou sur matériel

Le gage sur le véhicule l’hypothèque sur bien immobilier- Le gage sur le véhicule, l hypothèque sur bien immobilier
- La caution hypothécaire

Les organismes de garantieLes organismes de garantie
- Qui sont-ils ?
- Pourquoi et comment faire appel à eux?

Les assurances
- Maladie, invalidité et décès, perte d’exploitation…



Prêt d’honneurPrêt d’honneur

– Prêt personnel à taux zéro

– De 3.000 à 30.000 euros 

– Création reprise ou primo développement d’entreprises– Création, reprise ou primo développement d entreprises 
inscrites au Registre du commerce et des sociétés et/ou au 
Répertoire des Métiers

– Remboursement du prêt sur 2 à 5 ans avec la possibilité d’un 
différé de remboursement allant jusqu’à 6 mois

– Montage d’un dossier par une structure d’accompagnement

Décision en comité d’agrément– Décision en comité d agrément



L id à l é tiLes aides à la création

*Avertissement
- On ne monte pas un projet en fonction des aides existantes 
- Les aides se gèrent quand un dossier est construit
- Les aides ne se substituent pas au financement de démarrage
-Certaines aides sont spécifiques à la Région Basse-Normandie

*Quelques aides

- Le dispositif NACRE : un prêt à taux 0 et un accompagnement renforcé
- Le Fonds départemental d’aide aux TPE 

- La subvention AGEFIPH

- Les prêts de l’ADIE…p



Comment monterComment monter 
un dossier d’aide

• Vérifier auprès des organismes d’accompagnement• Vérifier auprès des organismes d accompagnement 
si vous êtes éligible aux dispositifs

• La question des délais… dépôt des dossiers avantLa question des délais… dépôt des dossiers avant 
ou après immatriculation

• Réaliser un compte de résultat prévisionnel sur p p
trois ans

• Présenter des éléments de marché
• Fournir l’ensemble des pièces justificatives 

demandées



FIN !


