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Les conférences Jacques Marseille
Jacques Marseille animera 
la conf•rence sur le th€me
« De la soci•t• industrielle • 
la soci•t• de services : d•® s et 
opportunit•s pour la France »
le jeudi 29 mai • 19h00.
Agr•g• d'Histoire, Docteur 
d'Etat, Professeur • l'Universit• 
Paris-1 Panth•on-Sorbonne, 
Membre du Comit• pour 

l'Histoire Economique et Financi€re aupr€s du Minist€re de 
l'Economie et des Finances. Egalement Chroniqueur au
« Point », • « Enjeux Les Echos » et d•batteur sur « Europe 1 »,  
il se r•v€le ‚tre l'un des plus grands sp•cialistes de l'histoire 
de l'•conomie. Il a analys• ce qu'il pr•sente comme « le mal 
franƒais » issu selon lui de la dif® cult• • mettre en pratique 
des r•formes par le dialogue. Il a aussi d•fendu les avan-
tages de l'entreprise familiale,  la cr•ation d'entreprise qu'il 
quali® e de « levain de la richesse ».

Il a aussi publi• de nombreux ouvrages dont
« France terre de luxe »
« Le journal de la France au 20€me si€cle »
« Nouvelle histoire de la France »
« Le grand gaspillage »
« La guerre des deux France »
« Du bon usage de la guerre civile »

Bien s'assurer, un acte indispensable

Analyse du march•, un pr•alable • toute d•cision

R•ussir son projet innovant

Votre structure juridique, un enjeu d'importance

Les services • la personne, quel d•veloppement ?

Financer son projet

Bien se former et recruter pour r•ussir

Tekitoi ou comment faire conna„tre son entreprise

La franchise, une solution : les pi€ges • •viter

Piloter sa tr•sorerie

D•velopper sa client€le : les cl•s de la r•ussite

  9h15 - Salle 1

  9h15 - Salle 2

  10h30 - Salle 1

  10h30 - Salle 2

 11h45 - Salle 1

 11h45 - Salle 2

 14h00 - Salle 1

 13h45 - Salle 2

 15h15 - Salle 1

15h00 - Salle 2

16h15- Salle 2

Cr•ation d`entreprise, mode d'emploi

Reprise et transmission d`entreprise, mode d'emploi

Les jeunes et le go…t d'entreprendre :
t•moignages de jeunes cr•ateurs ou repreneurs
d'entreprise

De la soci•t• industrielle • la soci•t• de services :
d•® s et opportunit•s pour la France.
Anim•e par Jacques Marseille

Reprise et transmission d`entreprise, mode d'emploi

La franchise : ‚tre ind•pendant sans ‚tre seul

Cr•ation d`entreprise, mode d'emploi

      9h30

      11h30

     14h00

     19h00

 

     9h30 

    11h30

 14h00

Trouver la solution immobili€re adapt•e • votre
activit•

D•velopper sa client€le : les cl•s de la r•ussite

Passer du statut de salari• ou demandeur
d'emploi • celui d'entrepreneur

Financer son projet

Entreprendre au f•minin

J'embauche mon premier salari• : 
mes obligations sociales

Entrepreneurs, r•ussissez plus vite gr†ce au 
coaching

Votre structure juridique, un enjeu d'importance

Entreprendre autrement
D•couvrez l'•conomie sociale et solidaire

 Analyse du march•, un pr•alable • toute d•cision

   9h15 - Salle 1
   

   9h15 - Salle 2

  10h30 - Salle 1

  10h30 - Salle 2

  11h45 - Salle 1

  11h45 - Salle 2

  14h00 - Salle 1

    

 14h00 - Salle 2

15h15 - Salle 1

     
15h15 - Salle 2

• i d` i d d' l i

Jeudi 29 mai 2008

Jeudi 29 mai 2008

Vendredi 30 mai 2008

l l i i bili€ d

Vendredi 30 mai 2008

(Dur•e : 1h30)

(Dur•e : 1h00) (Dur•e : 1h00)

* Acc€s libre aux ateliers dans la limite des places disponibles

Les ateliers *
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L'art de se poser les bonnes 
questions est • l'origine de 
la r•ussite de tout projet. Le 
Salon « Plan€te Cr•a », organis• 
par la Chambre de Commerce 
et d'Industrie de Caen et la 
Chambre de M•tiers et de l'Ar-
tisanat du Calvados, met donc 
• la disposition des cr•ateurs 
et repreneurs d'entreprise, des 
partenaires qui leur fourniront 
les bonnes r•ponses • travers 
diverses animations. Une ving-
taine d'ateliers, anim•s par des 
professionnels, aborderont  des 
sujets aussi vari•s que les pi€ges 
de la franchise ou l'int•r‚t du 
coaching.

Exemple : le coaching
 

« Le coaching est un accompa-
gnement centr• sur la personne. 
C'est une aide qui doit soutenir et 
r•v•ler au cr•ateur ou au repre-
neur d'entreprise des ressources 
qu'il a tendance • trop souvent 
sous-estim•es », d•® nit Corinne 
Tanguy, Pr•sidente de l'Association
Internationale des Coachs (ICF). 

« Notre r!le est de permettre aux 
gens d'atteindre plus rapidement 
leur objectif ». Pour cela une m•-
thode : le recul. « Souvent le nez 
dans le guidon, les porteurs de 
projet omettent certaines infor-
mations. Nous sommes l• pour 
ouvrir leur champ de vision ».
Ils ont une forte parent• avec 
les coachs sportifs. Tr€s sollicit•s 
dans les pays anglo-saxons, ces 
ind•pendants occupent une im-
portance croissante au sein des 
entreprises franƒaises. Pour en 
savoir plus, rendez-vous au sa-
lon « Plan€te Cr•a », le vendredi 
30 mai, de 14 h • 15h. Une •quipe 
de cinq coachs pr•sentera cette 
activit• et r•pondra aux ques-
tions. 

La franchise, les 
pièges à éviter

 
Dans un tout autre domaine, 
S•bastien Fr•mond, expert comp-
table pour le cabinet In extenso 
viendra le jeudi 29 mai de 15 h 15 
• 16 h 15 pr•senter tous les avan-

tages et les inconv•nients de la 
franchise. In extenso est un ca-
binet d'expertise comptable pr•-
sent sur tout le territoire franƒais. 
Il travaille pour de nombreuses 
enseignes telles que Midas, La Mie 
Caline, Macdo, Lafor‚t¼ « Cr•er 
une entreprise sous couvert d'une 
franchise, c'est tout de m‚me plus 
s•curisant et facilitant. Il y a une 
approche du march• pr•-cons-
truite et un encadrement des 
franchiseurs qui s'est nettement 
am•lior• au ® l du temps », ex-
plique Gilles Berthon, Directeur 
G•n•ral de l'agence caennaise. La 
demande est d'ailleurs croissante. 

Pratique
Ouverture du salon : le jeudi 29 
mai de 9 h • 19 h et le vendredi 
30 mai de 9 h • 18 h. 
Entr•e libre.
www.planetecrea.com

Jacques Esnée,
Parrain du Salon
«Planète Créa»

Contact CCI :
Florence Lemoine
au 02 31 54 55  55 

ou ß emoine@caen.cci.fr
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« Planète Créa » : 
toutes les réponses à vos questions !

Jacques Esnée, a été 
choisi par les organisa-
teurs du salon pour en 
être le parrain, du fait de 
son expérience en tant 
que chef d!entreprise. 
A la tête de plusieurs 
sociétés, il possède 
une connaissance très 
concrète de la création 
d!entreprise, puisqu!elle 
remonte aux années 60 à 
Bayeux, lorsqu!il a créé 
une société de négoce en 
produits laitiers. Il a en-
suite exercé sa profession 
de chef d!entreprise dans 
différents secteurs d!ac-
tivités tels que l!agroa-
limentaire, l!équipement 
hospitalier, l!hôtellerie.

ACTUALIT•
Le Salon R"gional de la 
Cr"ation, Reprise et Trans-
mission d'Entreprise r"pon-
dra ! toutes les questions 
des porteurs de projet, les 
29 et 30 mai, au parc des 
expositions de Caen, quel 
que soit l'"tat d'avance-
ment de leur projet. 
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Corinne Tanguy, Présidente de l•Association
Internationale des Coachs et coach elle-même

Sébastien Frémond, expert comptable référent 
franchise pour la Normandie.


