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LE SALON PLANETE CREA : LES ANIMATIONS

Accès libre aux animations dans la limite des places disponibles.
Les organisateurs se réservent le droit de modifi er le programme

en fonction de l’actualité et des accords partenaires.

Jeudi 25 mars
•  Les jeunes et le goût d’entreprendre (1 h 00) 14 h 00

Témoignages de jeunes chefs d’entreprise

•  Stratégie gagnante pour la création d’activité (1 h 30) 17 h 30
Animée par Robert PAPIN, fondateur d’HEC-Entrepreneurs

LES CONFERENCES - Salle Conférences LES RENCONTRES INDIVIDUELLES

PARCOURS D’ENTREPRENEURS
Vendredi 26 mars
•  Les secteurs porteurs (1 h 15) 10 h 30

Animée par Gilles BOULON-LEFEVRE, Expert comptable

•  Comment développer votre entreprise
grâce à votre réseau relationnel ? (1 h 15) 14 h 30
Animée par Alain BOSETTI, fondateur de Place des Réseaux
et créateur du Salon de la Micro-Entreprise

Suivie de :
•  Speed Business Meetings® (45 mn) 15 h 45

Animé par Alain BOSETTI - Speed Business Meetings® est une marque déposée par Planète Micro-entreprises

  45 mn d’ateliers pour développer votre réseau professionnelen un temps 
record (apportez des cartes de visites)

•  Place des réseaux (45 mn) 16 h 30
Animée par Alain BOSETTI

  Echanges entre participants et clubs d’entreprises de Basse-Normandie

Durée 30 mn - Inscription sur place

•  Rendez-vous personnalisés et confi dentiels avec des conseillers en 
création/reprise.

Durée 1 h - Accès libre

•  Témoignages de chefs d’entreprise :
jeudi 25 et vendredi 26 mars à 10 h 30 et 14 h 30

Nouveau

Nouveau

Nouveau

Nouveau

Jeudi 25 mars
•  Analyse du marché, un préalable à toute décision 10 h 30 salle 1

•  Création d’entreprise : mode d’emploi 10 h 30 salle conférences

•  Réussir son projet innovant 11 h 00 salle 2

•  Développer sa clientèle : les clés de la réussite 11 h 45 salle 1

•  Financer son projet 12 h 15 salle 2

•  Développement durable : impact et enjeux
pour votre entreprise 13 h 30 salle 1

•  La franchise, une solution : les pièges à éviter 14 h 00 salle 2

•  Testez votre projet : démarrez votre activité
en portage salarial, Coopérative d’Activités
et d’Emploi, couveuse… 14 h 45 salle 1

•  Votre structure juridique, un enjeu d’importance 15 h 15 salle 2

•  Tekitoi ou comment faire connaître son entreprise 15 h 30 salle conférences

•  Passer du statut de salarié ou demandeur d’emploi
à celui d’entrepreneur 16 h 00 salle 1

•  Reprise d’entreprise, mode d’emploi 16 h 30 salle 2

Vendredi 26 mars
•  Passer du statut de salarié ou demandeur d’emploi

à celui d’entrepreneur 10 h 30 salle 2

•  Analyse du marché, un préalable à toute décision 11 h 00 salle 1

•  La franchise, une solution : les pièges à éviter 11 h 45 salle 2

•  Création d’entreprise : mode d’emploi 12 h 00 salle conférences

•  Entreprendre au féminin 12 h 15 salle 1

•  Développer sa clientèle : les clés de la réussite 13 h 45 salle 2

•  Entreprendre autrement : les entreprises sociales
et solidaires 14 h 00 salle 1

•  Votre structure juridique, un enjeu d’importance 15 h 00 salle 2

•  Financer son projet 15 h 15 salle 1

Jeudi 25 mars
•  Mon entreprise sur le web 10 h 30
•  Artisans, Commerçants : venez construire votre tableau de bord 10 h 45
•  Reprendre une PME 10 h 45
•  Les aides de fi nancement à la création [Caisse d’Epargne] 11 h 00
•  J’embauche mon premier salarié : le Titre Emploi Service Entreprise 11 h 00
•  Vendre sur Internet 11 h 30
•  Présentation de franchiseurs 11 h 30
•  Financement : les aides en hôtellerie-restauration 11 h 45
•  L’auto-entrepreneur 11 h 45
•  Comment réduire les coûts fi scaux d’une reprise d’entreprise 12 h 15
•  Protégez vos créations : questions-réponses

sur la propriété industrielle 12 h 30
•  L’auto-entrepreneur 12 h 45
•  Bien s’assurer, un acte indispensable 13 h 30
•  L’auto-entrepreneur 13 h 30
•  Reprendre une entreprise en diffi  culté 14 h 00
•  www.entreprendre-basse-normandie.fr : toutes les informations

utiles en ligne pour créer ou reprendre une entreprise 14 h 15
•  Consolider sa protection sociale en tant qu’artisan

du BTP [ASP BTP] 14 h 30
•  Reprendre un commerce ou une entreprise artisanale  14 h 45
•  La protection sociale des professions libérales 15 h 00
•  Vendre sur Internet 15 h 15
•  Réussir son projet d’entrepreneur grâce au coaching 15 h 30
•  Evaluer l’entreprise à reprendre 15 h 30
•  L’auto-entrepreneur 16 h 00
•  Quelles garanties pour mon projet ? [Caisse d’Epargne] 16 h 00
•  Vous avez une idée ? Balise est là pour vous guider [MIFE] 16 h 15
•  Mon entreprise sur le web 16 h 15
•  L’auto-entrepreneur 16 h 45
•  Les règles de sécurité incendie dans les hôtels et restaurants 17 h 00

Vendredi 26 mars
•  Mon entreprise sur le web 10 h 30
•  Consolider sa protection sociale en tant qu’artisan

du BTP [ASP BTP] 10 h 45
•  Les aides de fi nancement à la création [Caisse d’Epargne] 11 h 00
•  La protection sociale des professions libérales 11 h 00
•  Réussir son projet d’entrepreneur grâce au coaching 11 h 30
•  Vendre sur Internet 11 h 30
•  Reprendre une entreprise en diffi  culté 11 h 30
•  L’auto-entrepreneur 11 h 45
•  Reprendre un commerce ou une entreprise artisanale 12 h 15
•  L’accessibilité dans les hôtels et restaurants : réglementation 12 h 30
•  L’auto-entrepreneur 12 h 30
•  Reprendre une PME 13 h 15
•  L’auto-entrepreneur 13 h 30
•  Artisans, Commerçants : venez construire votre tableau de bord 14 h 00
•  Evaluer l’entreprise à reprendre 14 h 00
•  www.entreprendre-basse-normandie.fr : toutes les informations

utiles en ligne pour créer ou reprendre une entreprise 14 h 15
•  Bien s’assurer, un acte indispensable 14 h 45
•  Comment réduire les coûts fi scaux d’une reprise d’entreprise 14 h 45
•  J’embauche mon premier salarié : le Titre Emploi Service Entreprise 15 h 00
•  Quelles garanties pour mon projet ? [Caisse d’Epargne] 15 h 00
•  Vendre sur Internet 15 h 15
•  Votre projet de gîtes ou chambres d’hôtes : les questions à se poser  15 h 30
•  Présentation de franchiseurs 15 h 30
•  L’auto-entrepreneur 16 h 00
•  Mon entreprise sur le web 16 h 15
•  L’auto-entrepreneur 16 h 45

LES ATELIERS - Durée 1 h

LES MINI-ATELIERS - Durée 30 mn
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LE PARTENAIRE 3

Le réseau, « tout le monde en 
possède un, mais tout le monde 
ne le sait pas », souligne Alain 
Bosetti, animateur de confé-
rences et formations sur la pra-
tique des réseaux relationnels. 
« Le réseau, ce n’est pas des 
contacts immédiatement uti-
les, ni seulement les personnes 
qui composent notre entourage 
professionnel. Il ne faut pas né-
gliger son réseau social, asso-
ciatif, parental… On estime ainsi
que chacun connaît au moins 
entre 300 et 500 personnes ».
Un carnet d’adresses qui peut 

très vite s’élargir grâce au Web 
et à ses réseaux virtuels comme 
Facebook, Viadeo… Ou encore 
grâce aux réseaux d’entrepre-
neurs initiés par les CCI. 

Avoir un réseau ne suffit cepen-
dant pas. Encore faut-il appren-
dre à s’en servir, de manière à la 
fois « stratégique et généreuse »,
conseille Alain Bosetti. « Un ré-
seau s’alimente en permanence 
d’informations, de mises en re-
lation, poursuit-il. Après, il s’agit 
de cibler ses objectifs et d’iden-
tifier les personnes à qui de-
mander de l’aide ». Comment ?
« En exprimant ses besoins, que 
ce soit par téléphone ou par 
mail, en toute transparence », 
répond le spécialiste. 

Si la réussite d’un projet ne re-
pose pas sur lui, « le réseau ac-
célère l’atteinte des objectifs »,
témoigne Alain Bosetti. Sa 
conférence, le vendredi 25 mars 
à 14h30, sur le salon Planète 
Créa, illustrera de manière lu-
dique et concrète la façon dont 
fonctionnent les réseaux. Et en 
guise d’application immédiate, 
elle sera suivie d’une séance de 
Speed Business Meetings, des 
« tête à tête » d’une minute pour 
se présenter et rencontrer une 
quarantaine d’autres partici-
pants. « Par expérience, conclut 
Alain Bosetti, les gens en res-
sortent toujours euphoriques ».

ACTUALITÉ

Les 25 et 26 mars à Caen, 
le salon régional Planète 
Créa fournira aux créateurs 
et repreneurs d’entre-
prise tous les conseils pour 
réussir leur projet. Parmi les 
nouveautés proposées cette 
année : une conférence et 
des ateliers pour apprendre 
à développer son réseau.
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En 2009, 1850 visiteurs sont venus se renseigner sur les 
nombreux stands.

in
fo

s Contact CCI
Florence Lemoine
au 02 31 54 55 61

ou flemoine@caen.cci.fr 

Place au réseau sur  
Planète Créa

Pratique 

Salon régional de la création, 
de la transmission et de la 
reprise d’entreprise, les jeudi 
25, de 10h à 19h et vendredi 
26 mars, de 10h à 18h, au 
Parc des expositions de Caen. 
Entrée gratuite.
Navettes gratuites au départ 
de : Alençon, Argentan, 
Avranches, Cherbourg, Flers, 
Granville, Lisieux, Saint-Lô. 
Informations et réservations 
au 02 31 54 55 61.

Et aussi…
Plus de 300 exposants et 
experts, 21 ateliers pratiques, 
plus de 50 mini-ateliers sur 
des problématiques spé-
cifiques, des rendez-vous 
individuels…

Tout le programme sur
www.planetecrea.com

Alain Bosetti, est entrepreneur et spécialiste des réseaux. Il a créé successivement 
Soho Agency en 1996, puis en 1999, le Salon des micro-entreprises, le webmagazine 
Place des Réseaux, le Salon des services à la personne en 2007, un portail et une 
université des auto-entrepreneurs en 2009.

Accélérer l’atteinte 
de ses objectifs
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